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comgroup
Gesellschaft für Systemintegration mbH
Die Initialzündung zur Gründung
der comgroup gaben 1995 drei
renommierte DV-Unternehmen,
die ihre Kompetenz in dem R/3-
Systemhaus zusammengefaßt
haben. Den schnellen Erfolg
verdankt der SAP-Partner
comgroup sowohl seiner Präsenz
am Markt als auch vor Ort. In der
Bad Homburger Zentrale und
insgesamt neun weiteren Nieder-
lassungen im Bundesgebiet und in
der Schweiz betreuen mehr als
100 Mitarbeiter ihre Kunden bei
allen Aufgabenstellungen rund um
die Informationsverarbeitung.
Mit äußerster Konsequenz verfolgt die comgroup
Gesellschaft für Systemintegration mbH ein Ziel:
den Einsatz der weltweit erfolgreichsten Lösung
für betriebwirtschaftliche Anwendungen zum
wirtschaftlichen Erfolg für ihre Kunden zu machen.
Dafür ist das System R/3 prädestiniert. Denn
unter den Händen der comgroup Spezialisten wird
die universelle Client/Server-Software zum indivi-
duellen Angebot für Unternehmen der verschie-
densten Branchen. „Vorsprung durch Kompetenz“
ist für das innovationsfreudige Softwarehaus
dementsprechend Anspruch und Antrieb zugleich.

Individuelle Lösungen
auf Basis der universellsten
Client/Server-Lösung
Für „Vorsprung durch Präsenz“ sorgen die zehn
Geschäftsstellen – acht im Bundesgebiet und
zwei in der Schweiz.

Drei eigenständige Unternehmen stehen hinter
dem comgroup Konzept: d.d. consulting in
Hamburg und SFO in Konstanz brachten ihre lang-
jährigen Erfahrungen in der SAP-Beratung ein,
die Hamburger Comline steuerte als Corporate
Reseller von Hewlett Packard ihr Fachwissen in
puncto Informationstechnologie bei. Die comgroup
vereint die Erfahrung aus bereits mehr als 70
R/3-Projekten. Der „alles-aus-einer-Hand-Service“
umfaßt die Machbarkeitsanalyse, die Installation
von Hard- und Software einschließlich individu-
ellem Customizing, die Schulung und selbstver-
ständlich auch Service inklusive Wartung.



Die klare Entscheidung:
das System R/3 von SAP

Als SAP R/3-Systemhaus hat sich comgroup von
Anfang an exklusiv für eine Lösung entschieden.
Das schränkt die Individualität der Beratungs-
leistung im Einzelfall jedoch nicht ein. Denn
gerade die einzigartige Flexibilität bei der System-
integration hat R/3 von SAP zum Marktführer
quer über alle Branchen werden lassen. Mit der
einschlägigen Branchenerfahrung und entspre-
chenden Systemerweiterungen sorgt comgroup für
die kundenspezifische Anpassung im Mittelstand.

Ein wesentlicher Beratungschwerpunkt, auf den
comgroup sich spezialisiert hat, ist die Informati-
onsverarbeitung in Krankenhäusern. Aufgrund der
vielfältigen Erfahrungen, die die Mitarbeiter des
Softwarehauses mit der SAP-Branchenlösung IS-H
haben, gehört comgroup heute zu den Top-Adres-
sen für Krankenhausinformatik.

Sehr gefragt ist auch die enorme Sachkenntnis
im Bereich Verlagswesen. Denn die comgroup
bietet Verlagen und Druckereien eine fundierte
und umfassende Unterstützung bei der Einführung
von R/3 IS-P.
Darüber hinaus hat comgroup eine R/3-Branchen-
lösung für die Konsumgüterindustrie konzipiert,
die bereits mit großem Erfolg arbeitet. In R/3-
Konsum finden Markenartikler und Hersteller von
Konsumgütern die Besonderheiten ihres Geschäfts
abgedeckt: wie zum Beispiel die mehrstufige
Kundenstruktur im deutschen LEH und unter-
schiedliche Konditionsarten. Durch spezielle
Voreinstellungen, das sogenannte Pre-Customi-
zing, wird nur die „Konsumgüter-Funktionalität“
der Software zur Verfügung gestellt; die übrigen
R/3-Funktionen sind ausgeblendet und können
bei Bedarf aktiviert werden. Das verringert den
Aufwand zur Integration des gesamten Informati-
onssystems entscheidend – mit dem Ergebnis,
daß die Einführung schneller und kostengünstiger
gelingt.

Für Unternehmen der Prozeßindustrie, insbesonde-
re aus den Bereichen Chemie und Pharma, haben
die mit dieser Branche eng vertrauten comgroup-
Mitarbeiter ebenfalls ein passendes Programm-
paket entwickelt.

Und schließlich bietet die comgroup eine maßge-
schneiderte R/3-Anwendung für die Anforderun-
gen im Anlagenbau und bei Variantenfertigern.

Die perfekte Lösung:
Spezialprodukte
für Spezialaufgaben

Das kreative Potential zeigt sich bei comgroup
aber nicht nur in der spezifischen Anpassung der
Basis-Software in Form von Branchenlösungen.
Eine zusätzliche Bereicherung bieten Software-
Produkte, die das System R/3 ergänzen.
Zu diesen Eigenentwicklungen von comgroup
gehören die R/3 Add-on’s comCAS, comConnect,
comOCR, comArchiv, comZAM und comNotes.

Sehr hilfreich für den Außendienst ist die Ver-
wendung von comCAS. Denn dieses Produkt
unterstützt den Vertrieb gezielt bei der Gesprächs-
vorbereitung, beim Verkaufsgespräch, bei der
Auftragserfassung und bei der Gesprächsnachbe-
reitung. comCAS kann offline und online zum
zentralen SAP-System eingesetzt werden. Die
Problematik der Schnittstellen beim Einsatz

verschiedener Anwendungen löst comConnect.
Das Software-Tool garantiert den perfekten Daten-
austausch zwischen einem R/3-System und
eventuell bestehenden Fremdsystemen. Bei der
digitalen Texterfassung im R/3-Umfeld hat sich
comOCR bewährt, ein Programmpaket zur auto-
matischen Erkennung von Handblockschrift,
Maschinenschrift und Barcodes. Die wirtschaftliche
Speicherung, Organisation und Verwaltung aller
relevanten Dokumente ermöglicht comArchiv. Und
die Add-on’s comZAM und comNotes bieten eine
fehlertolerante Suche in großen Datenbeständen
auf Basis neuronaler Netze bzw. ermöglichen den
Zugriff auf R/3-Datenbestände via der Groupware
Lotus Notes.

Die direkte Verbindung:
Beratung jederzeit und überall

Kundennähe ist für comgroup, Bad Homburg,
mehr als ein Marketingversprechen. Dafür stehen
nicht nur die insgesamt zehn Geschäftsstellen in
Deutschland und in der Schweiz. Um noch unab-
hängiger von Raum und Zeit zu sein, bietet
comgroup das unternehmensweite PictureTel®-
Videokonferenzsystem auch zur Kundenberatung
an. „Consulting on demand“ nennt comgroup die
Möglichkeit, Fragen „live“ zu beantworten, den
Benutzern direkt auf den Bildschirm zu schauen,
und per Remote-Zugriff Einstellungen am System
vorzunehmen.

„Unser erklärtes Ziel
heißt Wertschöpfung durch

kundenorientierte Entwicklungen
und ganzheitliche

Beratungslösungen.“

Gute Beispiele von vielen:
schnelle und
reibungslose R/3-Einführung bei …

… A. Messerli, Zürich; AK Bergedorf, Hamburg;
AK Eilbek, Hamburg; AK Heidberg, Hamburg;
BAT, Hamburg; Cascan, Wiesbaden; Ciba Geigy,
Basel; Elba, Wuppertal; Fürstenberg, Donau-
eschingen; Hamburger Pensionsverwaltung;
Messe Nürnberg; Metrax, Rottweil; Pius-Hospital,
Oldenburg; Rombachverlag, Freiburg; Säurefabrik
Schweizerhall, Basel.
Adressen und Ansprechpartner

■ comgroup Gesellschaft für
Systemintegration mbH
Siemensstraße 6
61352 Bad Homburg
Telefon 0 61 72/67 65 - 60
Telefax 0 61 72/67 65 - 88

■ Ansprechpartner
Johannes Buhr
Telefon 0 61 72/67 65 - 83
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